
PRESSEINFO VERKAUFSPROZESS

Im Interessenbekundungsverfahren können potentielle Käufer Ihr Interesse an einem Objekt bekunden. Die Interessen-
bekundung muss innerhalb von 3 Monaten erfolgen (Ausschlussfrist), das anschließende Ausfüllen des „Fragebogens 
für Interessenten“ innerhalb eines weiteren Monats (Ausschlussfrist).

Wessen Interessenbekundungen werden berücksichtigt?

  Gemeinden 
  Gemeindeverbände 
  Kommunale Gesellschaften 
  Studierendenwerke 
  Zusammenschluss Bauwilliger 
  Unternehmen 

 �mit der Absicht, geförderten Wohnraum (mind. 30 %) zu errichten oder

 �für weitere gesetzlich festgelegte Zwecke und förderungswürdige Vorhaben oder

 für sonstige Zwecke

Direktverkauf  
(zweckgebunden)

Direktverkauf zum Kaufpreis gemäß Verkehrsgutachten 
an Kommunen, Gemeinden, Gemeindeverbände, kom-
munale Gesellschaften oder z.B. Studierendenwerke.

Bieterverfahren zum Höchstgebot 
(zweckgebunden)

Öffentliche Ausschreibung ohne Teilnahmebeschrän-
kung, Verkauf im Bieterverfahren auf dem freien Markt 
(bis zu drei Bieterrunden).

Zuvor: Entbehrlichkeitsanfrage in den Niederlassungen 

Bevor ein Objekt in den Verkauf geht, führt der BLB NRW vor Ort eine sogenannte Entbehrlichkeitsanfrage bei den verschiedenen Landes-
ressorts durch. Falls etwa eine Hochschule Büroraum benötigt, könnte diese im Rahmen der Entbehrlichkeitsanfrage Bedarf an einem leergezo-
genen Finanzamt anmelden. Dann wird die Fläche für Landeszwecke weiter genutzt. Ist das Objekt nach § 63 Abs. 2 LHO (Landeshaushaltsord-
nung) auf Dauer für Zwecke des Landes entbehrlich, geht es in den Verkauf.

Der Verkaufsprozess erfolgt in der Regel in zwei Schritten:

  zunächst können alle Interessenten Ihr Interesse bekunden (Interessenbekundungsverfahren) 
  im zweiten Schritt fällt dann die Entscheidung für den Zuschlag (Verkaufsverfahren)

Das eigentliche Verkaufsverfahren nach § 15 III Haushaltsgesetz NRW (HHG)

Das Interessenbekundungsverfahren 

Dauer: 
3 Monate

Dauer: 
1 Monat

Öffentliches Verkaufs- bzw. Bieterverfahren

Interesse vorhanden

Nach Ablauf der Interessenbekundungsphase erfolgt der eigentliche Verkauf, für den je nach Objekt und Interessenlage drei verschiedene Verfahren in Frage kommen. Bei mehreren oder 
unterschiedlich möglichen Verfahren entscheiden das für das Wohnen zuständige Ministerium, das Ministerium der Finanzen des Landes Nordrhein-Westfalen und der BLB NRW einver-
nehmlich. Es besteht keine Reihen- oder Rangfolge.

keine Interessenten

Bieterverfahren zum Höchstgebot 
am freien Markt

�Öffentliche Ausschreibung ohne Teilnahmebeschrän-
kung als Verkaufs-/Bieterverfahren zum Höchstgebot 
(bis zu drei Bieterrunden). Bei angespanntem Woh-
nungsmarkt ggf. § 15 III Nr. 2b HHG

Schritt 1:

Schritt 2:

Dauer: 
6 Monate 
u. länger

  �§ 15 III Nr. 2b HHG: 
mit zuvor festgelegter 
Quote zur Errichtung 
von gefördertem Wohn-
raum (mind. 30 %)

  �§ 15 III Nr. 2a HHG: 
zwischen verschiedenen 
städtebaulich oder 
wohnungspolitisch 
förderungswürdigen 
Vorhabenträgern

	� Verkauf gemäß der  
§§ 63, 64 LHO

	� § 15 III Nr. 2b HHG: 
mit zuvor festgelegter 
Quote zur Errichtung 
von gefördertem Wohn-
raum (mind. 30 %)

Dauer: ca. 6 Monate Dauer: ≥ 6 Monate Dauer: ≥ 6 MonateDauer: ≥ 9 Monate

Zustimmungs- und Gremienvorbehalt

Die Kaufvertragsabschlüsse des BLB NRW stehen unter einem mehrstufigen Gremienvorbehalt. Der Eintritt der Wirksamkeit des Kaufvertrages dauert daher mehrere Monate ab Beurkun-
dung. Bei einem Kaufpreis über 1,5 Mio. € bedarf der Vertragsschluss zusätzlich der Zustimmung des Ministeriums der Finanzen des Landes NRW sowie des Landtages. Der Eintritt der 
endgültigen Wirksamkeit des vollmachtlos abgeschlossenen Kaufvertrages verschiebt sich durch diese Zustimmungsvorbehalte in der Regel um einige Monate.

Weiterführende Links im Netz:

  �der An- und Verkauf (Transaktionsmanagement) 
auf der Homepage des BLB NRW

  Erläuterung des Verkaufsverfahrens 

  § 15 III Haushaltsgesetz NRW (HHG)

  �Verwaltungsvorschriften zu § 15 III HHG

  �Landeshaushaltsordnung NRW

  �Pressekontakt

Was können wir Ihnen sagen?

	�Art des Verkaufsverfahrens 
(Direktverkauf, zweckgebundenes Bieterverfahren, zweckgebundenes/nicht 
zweckgebundenes öffentliches Verkaufs- bzw. Bieterverfahren)

 	� Höhe der Quote für gefördertes Wohnen

 	� Verkaufsfortschritt 
(1./2./3. Runde des Bieterverfahrens, Bieterfristen, das Bieterverfahren ist abge-
schlossen, wir sind in Verhandlungen mit dem Höchstbietenden etc.)

 	� das Objekt ist verkauft/wurde nicht verkauft

 	� der Name des Käufers sowie die Höhe des Kaufpreises sind vertraulich
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Was können wir Ihnen sagen?

 �das Interessenbekundungsver-
fahren ist gestartet 

 �die Laufzeit bzw. das Fristende

 ��die Namen der Interessenten 
sowie deren Vorhaben und 
Pläne sind vertraulich, ebenso 
die Anzahl der Interessenten
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  ��§ 15 III Nr. 1a 1. Alt HHG: 
kommunaler Zweck

  �§ 15 III Nr. 1a 2. Alt. HHG: 
�öffentlich geförderter Wohnraum

  �§ 15 III Nr. 1b HHG: 
Studierendenwerk etc.

Stand: Februar 2020

https://www.blb.nrw.de/BLB_Hauptauftritt/Immobilienangebote/index.php
https://www.blb.nrw.de/BLB_Hauptauftritt/Immobilienangebote/index.php
https://www.blb.nrw.de/service/der-verkaufsprozess
https://recht.nrw.de/lmi/owa/br_vbl_detail_text?anw_nr=6&vd_id=17532&menu=0&sg=1&keyword=hhg%202019
https://recht.nrw.de/lmi/owa/br_text_anzeigen?v_id=10000000000000000351
https://recht.nrw.de/lmi/owa/br_text_anzeigen?v_id=3920031009101837119
https://www.blb.nrw.de/BLB_Hauptauftritt/Presse/index.php

